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«Центр подготовки специалистов 
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УЧЕБНЫЙ ПЛАН 

дополнительной профессиональной программы 

профессиональной переподготовки 

 «МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ» 
 

 

Квалификация: Менеджер по продажам 

Срок обучения: 252 ак.ч. 

Форма обучения: заочная, с использованием ЭО и ДОТ 

 

 

№ Наименование разделов 

 

Всего 

учебных  

часов 

В том числе: 
 

Форма 

контроля 
Лекции Тесты 

Практ. 

занятия 

1 2 3 4 5 6 7 

1 
Правовые основы трудовой 

деятельности 
10 3 2 5 Зачет 

2 Психология коммерции 10 4 2 4 Зачет 

3 Основы менеджмента и маркетинга 20 9 2 9 Зачет 

4 Основы бухгалтерского учета 18 11 2 5 Зачет 

5 Договор купли-продажи 8 5 2 1 Зачет 

6 Товар и ценообразование 6 4 2 - Зачет 

7 Продажи. Организация процесса 

продаж и ведение переговоров 
74 20 24 30 

Зачет 

8 Услуги. Специфика и стратегия 

продаж услуг 
6 4 2 - 

Зачет 

9 Оперативное управление 

продажами 
12 9 2 1 

Зачет 

10 Реклама товаров, услуг 12 5 2 5 Зачет 

11 Информационные технологии 

продаж 
8 5 2 1 

Зачет 



12 Практикум 60 - - 60 Зачет 

 Итоговая аттестация 8 - 8 - Экзамен 

 ВСЕГО 252 79 52 121 - 

 

 

Календарный график: 

 

Режим обучения при графике обучения 40 часов в неделю – 7 недель (2 месяца);  

 

Р
аз

д
ел

 Неделя изучения 

1 2 3 4 5 6 7 

1 10        

2  10        

3  20       

4  18       

5   8       

6   6       

7   8 40 26     

8     6     

9     8 4    

10      12    

11      8    

ПР      16 40 4  

ИА        8 

 

– Обучение 

 

   ПР   – Выполнение практической работы 

 

   ИА   – Итоговая аттестация 

 

 


